APOSTANDO A GANAR
	INFORME SEMANAL DEL AGENTE (ISA)


	SEMANA:
	DEL ___________ AL ____________
	
	SEMANA DEL AÑO:
	

	AGENTE:
	
	
	SUPERVISOR O GERENTE:
	


	
	OBJETIVOS
	
	RESULTADOS

	I. PROSPECCION
	OBJ
	Lu.
	Ma.
	Mie.
	Jue.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL
	
	Lu.
	Ma.
	Mie.
	Jue.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL

	OBSERVACIÓN PERSONAL - IDENTIFICADOS
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ENTORNOS – CONTACTADOS
	15
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ENCUESTAS DE MERCADO - COPLETADAS
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	REFERIDOS – OBTENIDOS
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	CENTROS DE INFLUENCIA - CONTACTADOS
	5
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	II. HORA DE FUERZA
	OBJ
	Lu.
	Ma.
	Mie.
	Jue.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL
	
	Lu.
	Ma.
	Mie.
	Jue.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL

	HORA DE FUERZA – CITAS CONCERTADAS
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	III. CITAS/ENTRE. – SEMANA ACTUAL
	OBJ
	Lu.
	Ma.
	Mie.
	Jue.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL
	
	Lu.
	Ma.
	Mie.
	Jue.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL

	CITAS CONCERTADAS – SEMANA ACTUAL
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PRIMERAS ENTREVISTAS- REALIZADAS
	12
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	SEGUNDA ENTREVISTA
	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	RESULTADOS DE LA SEMANA

	IV. PRODUCCIÓN
	OBJ.
	Lu.
	Ma.
	Mi.
	Ju.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL

	PÓLIZAS- EMITIDAS Y RECIBIDAS EN AGENCIA
	2
	
	
	
	
	
	
	

	NUMERO DE SOLICITUDES  ENTREGADAS VIDA
	2
	
	
	
	
	
	
	

	PRIMA MEDIA VIDA
	42.00
	
	
	
	
	
	
	

	%  CIERRE DE VIDA
	
	
	
	
	
	
	
	

	NUMERO DE SOLICITUDES A.P.
	2
	
	
	
	
	
	
	

	PRIMA MEDIA A.P.
	12.50
	
	
	
	
	
	
	


	
	RESULTADOS DE LA SEMANA

	V. SERVICIO
	OBJ.
	Lu.
	Ma.
	Mi.
	Ju.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL

	POLIZAS – ENTREGADAS
	2
	
	
	
	
	
	
	

	POLIZAS – REHABILITADAS
	2
	
	
	
	
	
	
	

	ENTREVISTAS DE SERVICIO
	2
	
	
	
	
	
	
	


	
	OBJETIVOS
	
	RESULTADOS

	VI. CITAS PROX. SEMANA
	OBJ
	Lu.
	Ma.
	Mie.
	Jue.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL
	
	Lu.
	Ma.
	Mie.
	Jue.
	Vi.
	Sa.
	TOTAL

	CITAS
	15
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


